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Effizienter arbeiten, mehr verdienen,
Kunden begeistern.

Mit DIPAY optimierst du deinen Arbeitsalltag und erschlieB3t gleichzeitig
neues Potenzial fur dein Geschaft: Unsere Plattform ubernimmt die
Abwicklung von Servicevereinbarungen, Nettotarifen und Honoraren -
effizient, sicher und kinderleicht. So hast du mehr Zeit fir deine Kunden
und steigerst deinen Erfolg.

Deine Vorteile auf einen Blick:

7
Effizienz: Automatisierte Prozesse sparen Zeit und Nerven.

Einnahmen steigern: Nutze Servicevereinbarungen, um den
Kundennutzen zu erhéhen - und verdopple deine
Bestandseinnahmen.

Flexibilitat: BestValue- Losungen fur jeden Bedarf - vom
Einzelkampfer bis zum Vertriebsteam.

Sicherheit: Rechtssichere Inhalte, geprifte Vertrage flr
Service-, Vermittlungsvergitungs- und Honorarvereinbarungen
fur maximale Verlasslichkeit.

Tools und Mehrwerte: Profitier von dem Servicepauschalen-Konfigurator
und dem Vertragsgenerator mit digitaler Signatur, automatisierter
Rechnungs- und Zahlungsabwicklungsowievem Marketplace unserer

Netzwerkpartner, um deine Prozess@zu Vereinta:
vielen,Vorteilen zu uUberzeugen.

Personliche Ansprechpartner und Weite
Betreuungund Zugang zu unseren;-’ﬂaﬁ!&y?}ﬂ tform.
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Erfahre, wie DIPAY deinen Alltag
erleichtert, deine Einnahmen steigert
und Kunden begeistert. Vereinbare jetzt
dein personliches Erstgespréch und
entdecke die Moglichkeiten!




10 Jahre VIFIT - weil Gemeinschaft Zukunft hat!

Liebe Gaste und Aussteller,

als wir 2015 mit der Idee eines regionalen Maklertreffens in Mitteldeutschland starteten, gab es viele

Skeptiker: ,,Das wird nichts — die Zeit solcher Events ist vorbei.“ Doch wir haben es einfach gemacht — und 2016
fand der erste VIFIT in der Stadthalle Limbach-Oberfrohna statt. Die positive Resonanz unserer Géaste und Aussteller
bestarkte uns darin, weiterzumachen. Inzwischen sind neun weitere Veranstaltungen dazugekommen, und bereits nach

vier Jahren expandierten wir nach Leipzig.

Besonders stolz sind wir darauf, den VIFIT durch die stiirmischen Zeiten der Pandemie gefiihrt zu haben -
ohne Unterbrechung. Wer weiB, wie es sonst gekommen wéare? Denn wir alle spuiren, dass vieles nach Corona nicht mehr

dasselbe ist. Umso mehr freut es uns, dass wir mit lhnen am 29. April bereits den 10. VIFIT feiern diirfen!

An dieser Stelle mochten wir uns herzlich bei allen Ausstellern bedanken, die uns Uber die Jahre untersttitzt und
den VIFIT erst méglich gemacht haben. Sie zeigen damit, wie wichtig ihnen der unabhéngige Versicherungs- und Finanz-
anlagenvermittler ist. Wir sind Uberzeugt: Formate wie der VIFIT haben Zukunft, denn sie bieten Raum flr persénlichen
Austausch, Networking und eine entspannte Atmosphare — genau das, was sich Maklerbetreuer:innen und Vermitt-

ler:innen wiinschen.

Unser Dank gilt auch allen treuen Besucher:innen, die uns immer wieder gerne besuchen, sowie denjenigen, die im
Hintergrund mitwirken und den VIFIT jedes Jahr reibungslos organisieren. Besonders hervorheben méchten wir unsere
Soéhne Deniz und Robin, die von Anfang an tatkréftig mitangepackt haben und auch dieses Jahr wieder dabei sind.

Wie geht es weiter?

Natirlich setzen wir mit unserem Unternehmen stark auf unsere DIPAY-Plattform, doch gleichzeitig wollen wir das
Event-Format weiter ausbauen und neue Regionen erschlieBen. 2025 starten wir in Frankfurt und Stuttgart -
und wer wei3, wo wir 2026 noch sein werden? Wie 2015 machen wir es einfach: WIR PACKEN ES AN!

Wir freuen uns, wenn Sie uns auf dieser Reise weiter begleiten — als Aussteller, Sponsor und Vermittler:in.
Unsere Branche lebt von Vielfalt und Miteinander, und genau dafir steht der VIFIT: ein Ort, an dem sich alle wohlfihlen,
weiterbilden und der Mensch im Mittelpunkt steht.

Wir freuen uns auf Sie — ob langjahrige Wegbegleiter oder neue Gesichter — und wiinschen einen unvergesslichen
VIFIT 2025 in Leipzig!

lhr VIFIT-Team
y ok S
/7(/_;@@.-;_. Vil (Z’
Handan Isik Dirk Erfurth
Geschéftsfihrende Gesellschafterin Geschéftsfiihrende Gesellschafter

IQ?strategies GmbH IQ?strategies GmbH
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ABLAUF

08:30 Uhr
09:10 Uhr - 09:20 Uhr

09:20 Uhr — 10:00 Uhr
09:00 Uhr — 15:15 Uhr
10:05 Uhr - 12:20 Uhr
10:05 Uhr — 12:20 Uhr
11:45 Uhr - 13:45 Uhr
12:20 Uhr - 13:15 Uhr
13:15 Uhr — 14:55 Uhr
15:00 Uhr - 16:00 Uhr
15:15 Uhr - 16:30 Uhr

16:35 Uhr —17:15 Uhr

17:15 Uhr
Ab 18:30 Uhr

Einlass und Start Marktplatz & Networking

BegriiBung der Besucher und Aussteller durch die VIFIT -

Initiatoren Handan Isik & Dirk Erfurth

Keynote Speech mit Prof. Dr. Bernd W. Kldckner fiir FinTeachWorld
Marktplatzbetrieb

SPOTLIGHT-Pitches Ausstellervorstellungen Saal 1

Vortrage Saal 2 - 3

Mittagessen

Mittagspause - keine Vortrage

Vortrage Saal 1 -3

Kaffee / Tee / Kuchen

Der groBe Expertentalk — Maklerwelt 2023 moderiert von Matthias Hef3
(Pfefferminzia Medien) und Andreas Lohrenz (Betreiber der groBten
FB-Gruppe - Versicherungsvermittler Deutschland)

Keynote Speech mit Klaus Hermann - Entertainer, Versicherungsmakler,
Speaker, Autor, Raab-Bezwinger, Abenteurer

Vermittler — Tombola

Abendveranstaltung / VIFIT Afterwork-Party im Felix

(nur mit geladenen Gasten)



KEYNOTE SPEAKER [i KEYNOTE SPEAKER B

SAAL 1

SAAL 1 Prof. Dr. Bernd W. Kléckner
Klaus Hermann 9:20 - 10:00 Uhr

16:35-17:15 Uhr

Klaus Hermann
Topspeaker, Moderator
Kabarettist, Unternehmer

Prof. Dr. Bernd W. Kl6ckner

Keine Angst vor Veranderungen ,Beraten war gestern -

Begleiten ist Zukunft*
Kurzbeschreibung: Kurzbeschreibung:
Professionelle und feinflihlige Unterhaltung eines erfolgreichen Die Rolle des Finanzberaters wird neu definiert. Kl Gber-
Unternehmers und Entertainers. Drei Jahrzehnte Erfahrung in nimmt Analyse, Strategie und Automatisierung — doch der
der Versicherungsbranche in Verbindung mit einer Mischung Mensch bleibt gefragt: als Vertrauensperson, Coach und
aus Redegewandtheit, Witz und Macher-Mentalitdt kommen Wertekompass in einer datengetriebenen Welt. Willkommen
zu einem bestechenden Ergebnis auf der Biihne! Ein satiri- in der Ara des empathischen Advisors.

scher Blick auf die Finanzdienstleistungsbranche.

EXPERTENTALK

15:15 -16:30 Uhr

-

Der groBe Expertentalk - Maklerwelt 2030 - mit Live-Maklerfragerunde
moderiert von Matthias HeB (Pfefferminzia Medien) und Andreas Lohrenz
(Betreiber der groBten FB-Gruppe - Versicherungsvermittler Deutschland)

Mit den Branchenprofis Mathias Hachmann (aruna GmbH), J6rg Laubrinus
(Vertriebscoach - Mission Freiheit), David Bastanier (Rechtsanwaélte
Bastanier & Schmelzer), Torsten Jasper (Marketingprofi -Vertriebsfilm),
Marcus Bogenrieder (Versicherungsmakler - PFIF GmbH) und

Dirk Erfurth (Spezialist alternative Vergiitungskonzepte- diPAY GmbH)




Kl BUSINESS ACCELERATOR

Das 30-Tage-Programm
fur Klarheit & Struktur
im KI-Dschungel

Jeden Tag eine kleine, umsetzbare Ki-
Optimierung - fiir weniger Stress, mehr
Fokus und nachhaltige Business-
Automatisierung.

Automatische
Erstellung von
Beratungsunterlagen

KI-Chatbot fur
deine Webseite

Kl-gestutzte E-
Mail-Auswertung

Der perfekte
Prompt

Custom

ChatGPT GPTs

KI-Tools fur
Produktivitét

Online Meetings
mit KI auswerten

LinkedIn Content-
Strategie mit K

Automatisiertes E-
Mail-Marketing

Deep Research Bildgenerierung

mit ChatGPT mit ChatGPT

ohne Tech-Wissen

in nur 15 Min. am Tag
Schritt-fur-Schritt
Video-Anleitungen
100 % praxisorientiert

www.kichallenge.de/dipay



WA Deutschland
B Immobilien

Mit Anlage-Immobilien
die Beratungsliicke
schlief3en!

Immobilien-
Expertisen
seil 2008

L ) «
i [ | |'V. 1
. ] ]
R Gepriifte
1% Qualitits-

immobilien

Unser Leistungs-
versprechen:
~Mehr Umsatz*

[
A
" Top Rendite + Hier erfahren
mehr Provision Sie mehr!

Rundum
bestens beraten
und betreut

o)
Besuchen Sie uns bei der VIFIT 2025
‘”‘ und profitieren Sie vom groBten und
erfolgreichsten Online-Marktplatz fur
Anlage-Immobilien

www.deutschland.immobilien




WER DENKT AN
DEINE LIEBSTEN,

wenn du nicht mehr da bist?

HWIr

Es gibt keine Maglichkeit, den Tod zu vermeiden.
Mit unserer Sterbegeldversicherung kannst du
dich aber darauf vorbereiten und deine Liebsten
absichern. So seid ihr fureinander da, wenn ihr nicht
mehr fireinander da sein konnt.

OE 0
Sorg jetzt vor! &
versichger{ng.ge—be—in.de ﬁ EE% '

Lentrale Niederlassun
GE.BE.]N Nordstralse 5 - 11 Lange Stral3e 63
28217 B 27749 Delmenhorst

I isicherun gen VVaG Telefon: 0421 - 38 77 666 Telefon: 04221 - 13 869




ABENDVERANSTALTUNG

GET TOGETHER!

Bei guter Musik lassen wir
den VIFIT25 entspannt im
FELIX ausklingen.

Jetzt haben Sie die Gelegenheit
lhre guten Gesprache zu

vertiefen,
Dazu gibt

ganz entspannt.
es leckere Speisen

a la Kuchenchef und kuhle

Drinks. ...

chill out and over!

Felix, Augustusplatz 1-3, Zentrum, Leipzig

Nur far geladene Géste




¢/ TRAINSTONE

ACADEMY
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Der Pionier Lyolldigitalisierter
Weiterbildung und Beratung

« Mehr Struktur fir Ihre Beratung und den Vertrieb

 Spezialisiert auf Aus- und Fortbildung in der
Immobilienbranche — geprift und staatlich geférdert.

« Weiterbildungspflichten nach § 34c GewO iy
ganz einfach und automatisch dokumentieren oo

>

DEKRA
geprift

Erfolg beginnt mit Wissen -
digital, flexibel, staatlich gefordert!

Als Pionier der digitalen Aus- und Weiterbildung sowie der erfolgreichen Immobilien-
vermittlung durch neueste Technologie, haben wir es uns zur Aufgabe gemacht,
Menschen mit unserer neuen Art des Lernens zu begeistern — zeitlich und ortlich flexibel,
dazu maximal effektiv. Das Beste daran: Als gepriifter Bildungstrager bieten wir Ihnen
unsere Kurse bis zu 100 % staatlich geférdert an.

Jetzt informieren und
Erstgesprach buchen!

www.trainstone.de




C CARESTONE

PFLEGEIMMOBILIEN
ALS DIREKTINVESTMENT

BIS zy
10.000 ¢
an Einkommensteuer -

fiir Ihre Kunden
Sparen!

Fiir Ihre Kunden eine profitable Kapitalanlage.
Fiir Sie die beste Maglichkeit, um Ihr Portfolio zu erweitern. VERTRIEBS-

e bis zu 15 % Investitionsrendite PARTNER WERDEN

« bevorzugtes Belegungsrecht — Werden Sie zum =] "'E-'E-]El

o L
auch fiir Angehorige Verkaufsprofi fiir e LAt

- b
- starker Steuerhebel dank degressiver AfA Pflegeimmobilien |r'E|u$' ;

Carestone Group GmbH | An der Borse 3 | 30159 Hannover
T: 0511 26152-0 | E: info@carestone.com | carestone.com
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AUSSTELLER-LISTE Sammle 12 Activity-Punkte 3 Punkte 1 Punkt

STAND-
NUMMER

STAND-

AUSSTELLER

PUNKTE

AUSSTELLER NUMMER PUNKTE

Vertrieb Deutschland.Immobilien GmbH 1 HFK1676 (andsafe AG) 29
Care Concept AG 2 Hanse Merkur Versicherungsgruppe 30
PFIF GmbH -Garntiertmehrbestand.de 3 DAK- Gesundheit 31
IKK Classic 4 HUSL.GOLD GmbH 32
Osbach Vertriebs GmbH 5 BIG direkt gesund 33
SECHZEHN54 GmbH 6 Europa Lebensversicherung 34
Carestone Group GmbH 7 Maklerkonzepte GbR 35
Trainstone Academy GmbH 8 Abrekon GmbH 85]
DEURAG Deutscher Rechtsschutz- 9 PRIMA Fonds Service GmbH 36
Versicherungs AG .

dipay GmbH 37
HDH WaG 10

hendricks GmbH 38
GHV Darmstadt 11

Neodigital Versicherung AG 39
Flixcheck GmbH 12

AUREUS Golddepot GmbH 40
Anadi Financial Service GmbH 13

BVSV Gewerbezentrum GmbH & Co. KG 41
P & P Group GmbH 14

experten- netzwerk GmbH 42
SkenData GmbH 15

Waldenburger Versicherung AG 43
SV Cube GmbH 16

. . Oberésterreichische Versicherung AG 43

Dialog Versicherungs AG 17

Finteachworl H . K 44
GE-BE:IN Versicherungen VVaG 18 inteachworld GmbH & Co. KG
GVO WaG 19 DOMCURA AG 45
DELA Lebensversicherung 20 Bastanier & Schmelzer Rechtsanwélte 46
R&R Consulting GmbH/Aurimentum 21 Continentale Krankenversicherung a.G. 47
NURNBERGER Lebensversicherung AG 22 finanzwelt - FW- Verlag GmbH =
aruna GmbH 23 Vertriebsfilm.de - Eine Marke der supersonic 49

Group
Hannoversche Lebensversicherung 24 .

Blau direkt GmbH 50
Miinchener Verein Versicherungsgruppe 25

Tjara GmbH 50
kahado GmbH 26

Sellestar - Eine Marke der Wi GmbH 51
L6ffler Immobiliengruppe GmbH 27 eflestar - tine Marke der Winvyn fam
Pfefferminza Medien GmbH 28 WIP Maklerverbund 52

Unterschrift Aussteller

Name/Firma

P
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TOMBOLA

Teilnahmebedingung Tombola:
Die Teilnehmer zur Tombola missen Makler / Vermittler und mindestens 18 Jahre alt sein.
Sie missen mindestens 12 Activity-Points sammeln.

Aussteller gekennzeichnet 3 Punkte / Aussteller gekennzeichnet 1 Punkt

Sie besuchen...

1. ... die Aussteller und lassen sich die Felder auf Seite 13 in dem Prospekt gegenzeichnen
und sammeln so ihre Punkte.

2. Vergessen Sie bitte nicht Ihren Namen unten rechts zu notieren!

3. Die Tombola-Box steht am Info-Point, Stand 37! L6sen Sie bitte Seite 13 aus
diesem Prospekt und stecken lhren Teilnahmeschein, einmal gefaltet, in die Tombola - Box.

Das sind die Grundvoraussetzungen zur Teilnahme!

Es warten viele

Um ca. 17:15 Uhr beginnt die Ziehung ho_Chwertlg_e
der Gewinner im Vortragssaal 1. ‘ Preise auf Sie.

Wenn ein Gewinner bei der Verlosung
nicht anwesend ist, verfallt dessen
Gewinnanspruch und es wird

weiter gezogen!

Wir bedanken uns fiir die freundliche Unterstiitzung der Tombola bei...

’—‘\\
C CARESTONE d |PAY @

ACADEMY

O sellestar g TRAINSTONE




EFFEKTIVER
GKV-MAKLER-
SERVICE

WIR FUR SIE

DAK-GESUNDHEIT

PARTNERSCHAFTLICH BUNDESWEIT EINZIGARTIGE STRUKTUR

EINFACHE ATTRAKTIVE UNSERE
ONLINEPROZES VERGUTUNG MEHRLEISTUNG

SE FUR FUR EINE EN sIND IHRE
BERATUNG UND ERFOLGREICHE FINANZIELLEN
ANTRAG VERMITTLUNG SPIELRAUME

B Fagen - Ineresser Siofndenns auf dov TFIT 20251

DAK-Vertriebspartner-Kompetenzteam
Telefon: 07731 799 38 94 40 - Mo. bis Fr., 8 bis 16 Uhr
E-Mail: partnervertrieb@dak.de
Internet: www.dak de/dak-vertriebspartner

15
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Erfolgreich mit
Servicevereinbarungen

Dein Business, Dein |
Vorsprung, Dein Gewinn! s

easySTARTER Intensivkurs - Das erwartet dich:

W/ Zeit sparen, professioneller auftreten: Optimiere deine Ablaufe mit
klaren Strukturen und definierten Leistungen.

Individuelle Servicepauschalen entwickeln: Gemeinsam erstellen wir
Servicevereinbarungen, die nicht nur uberzeugen, sondern auch das
beste Marketinginstrument fur dein Unternehmen sind.

Professionelle Marketingunterstiitzung: Profitier von personalisierten
Handouts, einem Erklarvideo und Mustervorlagen.

Persdnliche Betreuung: Ausarbeitung deiner Hausaufgaben, Optimierung
deiner Pakete. Wir arbeiten gemeinsam an deinem Erfolg!

Du wirst begleitet!

Wir lassen dich nicht allein. Neben praxiserprobten Inhalten bieten wir dir
laufenden Support, damit du das Gelernte erfolgreich umsetzen kannst.
Mit unserer Unterstutzung setzt du Servicevereinbarungen nicht nur um,
sondern machst sie zu einem festen Bestandteil deines Unternehmens —
und deines Erfolgs.

DEIN ERFOLGSTEAM

Starte jetzt durch - sichere dir
dein unverbindliches
Erstgesprach!

Termin vereinbaren:




