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10 Jahre VIFIT – weil Gemeinschaft Zukunft hat!

Liebe Gäste und Aussteller,  

als wir 2015 mit der Idee eines regionalen Maklertreff ens in Mitteldeutschland starteten, gab es viele 
Skeptiker: „Das wird nichts – die Zeit solcher Events ist vorbei.“ Doch wir haben es einfach gemacht – und 2016 
fand der erste VIFIT in der Stadthalle Limbach-Oberfrohna statt. Die positive Resonanz unserer Gäste und Aussteller 
bestärkte uns darin, weiterzumachen. Inzwischen sind neun weitere Veranstaltungen dazugekommen, und bereits nach 
vier Jahren expandierten wir nach Leipzig.

Besonders stolz sind wir darauf, den VIFIT durch die stürmischen Zeiten der Pandemie geführt zu haben – 
ohne Unterbrechung. Wer weiß, wie es sonst gekommen wäre? Denn wir alle spüren, dass vieles nach Corona nicht mehr 
dasselbe ist. Umso mehr freut es uns, dass wir mit Ihnen am 29. April bereits den 10. VIFIT feiern dürfen!

An dieser Stelle möchten wir uns herzlich bei allen Ausstellern bedanken, die uns über die Jahre unterstützt und 
den VIFIT erst möglich gemacht haben. Sie zeigen damit, wie wichtig ihnen der unabhängige Versicherungs- und Finanz-
anlagenvermittler ist. Wir sind überzeugt: Formate wie der VIFIT haben Zukunft, denn sie bieten Raum für persönlichen 
Austausch, Networking und eine entspannte Atmosphäre – genau das, was sich Maklerbetreuer:innen und Vermitt-
ler:innen wünschen.

Unser Dank gilt auch allen treuen Besucher:innen, die uns immer wieder gerne besuchen, sowie denjenigen, die im 
Hintergrund mitwirken und den VIFIT jedes Jahr reibungslos organisieren. Besonders hervorheben möchten wir unsere 
Söhne Deniz und Robin, die von Anfang an tatkräftig mitangepackt haben und auch dieses Jahr wieder dabei sind.

Wie geht es weiter?

Natürlich setzen wir mit unserem Unternehmen stark auf unsere DIPAY-Plattform, doch gleichzeitig wollen wir das 
Event-Format weiter ausbauen und neue Regionen erschließen. 2025 starten wir in Frankfurt und Stuttgart – 
und wer weiß, wo wir 2026 noch sein werden? Wie 2015 machen wir es einfach: WIR PACKEN ES AN!

Wir freuen uns, wenn Sie uns auf dieser Reise weiter begleiten – als Aussteller, Sponsor und Vermittler:in. 
Unsere Branche lebt von Vielfalt und Miteinander, und genau dafür steht der VIFIT: ein Ort, an dem sich alle wohlfühlen, 
weiterbilden und der Mensch im Mittelpunkt steht.

Wir freuen uns auf Sie – ob langjährige Wegbegleiter oder neue Gesichter – und wünschen einen unvergesslichen 
VIFIT 2025 in Leipzig!
Ihr VIFIT-Team

Handan Isik
Geschäftsführende Gesellschafterin
IQ²strategies GmbH

Dirk Erfurth
Geschäftsführende Gesellschafter
IQ²strategies GmbH
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 08:30 Uhr Einlass und Start Marktplatz & Networking

 09:10 Uhr – 09:20 Uhr  Begrüßung der Besucher und Aussteller durch die VIFIT – 

Initiatoren Handan Isik & Dirk Erfurth

 09:20 Uhr – 10:00 Uhr Keynote Speech mit Prof. Dr. Bernd W. Klöckner für FinTeachWorld

 09:00 Uhr – 15:15 Uhr Marktplatzbetrieb

 10:05 Uhr – 12:20 Uhr SPOTLIGHT-Pitches Ausstellervorstellungen Saal 1

 10:05 Uhr – 12:20 Uhr Vorträge Saal 2 - 3

 11:45 Uhr – 13:45 Uhr Mittagessen

 12:20 Uhr – 13:15 Uhr Mittagspause – keine Vorträge

 13:15 Uhr – 14:55 Uhr Vorträge Saal 1 – 3

 15:00 Uhr – 16:00 Uhr Kaff ee / Tee / Kuchen

 15:15 Uhr – 16:30 Uhr  Der große Expertentalk – Maklerwelt 2023 moderiert von Matthias Heß 

(Pfeff erminzia Medien) und Andreas Lohrenz (Betreiber der größten 

FB-Gruppe – Versicherungsvermittler Deutschland)  

 16:35 Uhr – 17:15 Uhr  Keynote Speech mit Klaus Hermann - Entertainer, Versicherungsmakler, 

Speaker, Autor, Raab-Bezwinger, Abenteurer

 17:15 Uhr Vermittler – Tombola

 Ab 18:30 Uhr  Abendveranstaltung / VIFIT Afterwork-Party im Felix 

(nur mit geladenen Gästen)
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„Beraten war gestern –  
Begleiten ist Zukunft“

SAAL 1
Prof. Dr. Bernd W. Klöckner
9:20 – 10:00 Uhr   

Kurzbeschreibung:
Die Rolle des Finanzberaters wird neu definiert. KI über-
nimmt Analyse, Strategie und Automatisierung – doch der 
Mensch bleibt gefragt: als Vertrauensperson, Coach und 
Wertekompass in einer datengetriebenen Welt. Willkommen 
in der Ära des empathischen Advisors.

KEYNOTE SPEAKER

15:15 – 16:30 Uhr

EXPERTENTALK

Prof. Dr. Bernd W. Klöckner

Keine Angst vor Veränderungen 

SAAL 1
Klaus Hermann
16:35 – 17:15 Uhr

Kurzbeschreibung:
Professionelle und feinfühlige Unterhaltung eines erfolgreichen 
Unternehmers und Entertainers. Drei Jahrzehnte Erfahrung in 
der Versicherungsbranche in Verbindung mit einer Mischung 
aus Redegewandtheit, Witz und Macher-Mentalität kommen 
zu einem bestechenden Ergebnis auf der Bühne! Ein satiri-
scher Blick auf die Finanzdienstleistungsbranche.

KEYNOTE SPEAKER

Klaus Hermann 
Topspeaker, Moderator
Kabarettist, Unternehmer

Der große Expertentalk - Maklerwelt 2030 - mit Live-Maklerfragerunde  
moderiert von Matthias Heß (Pfefferminzia Medien) und Andreas Lohrenz  
(Betreiber der größten FB-Gruppe – Versicherungsvermittler Deutschland)

Mit den Branchenprofis Mathias Hachmann (aruna GmbH), Jörg Laubrinus  
(Vertriebscoach - Mission Freiheit), David Bastanier (Rechtsanwälte  
Bastanier & Schmelzer), Torsten Jasper (Marketingprofi -Vertriebsfilm),  
Marcus Bogenrieder (Versicherungsmakler - PFIF GmbH) und  
Dirk Erfurth (Spezialist alternative Vergütungskonzepte- diPAY GmbH)
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www.kichallenge.de/dipay
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Immobilien-
Expertisen 
seit 2008

Geprüfte 
Qualitäts-

immobilien

Top Rendite + 
mehr Provision

Unser Leistungs-
versprechen:
„Mehr Umsatz“

Rundum 
bestens beraten 
und betreut

Besuchen Sie uns bei der VIFIT 2025 
und profitieren Sie vom größten und 
erfolgreichsten Online-Marktplatz für 
Anlage-Immobilien

Mit Anlage-Immobilien 
die Beratungslücke 

schließen! Unsere 

10.000 € 
Umsatzgarantie

www.deutschland.immobilien

Hier erfahren
Sie mehr!
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WER DENKT AN 
DEINE LIEBSTEN,
wenn du nicht mehr da bist?

Es gibt keine Möglichkeit, den Tod zu vermeiden. 
Mit unserer Sterbegeldversicherung kannst du 
dich aber darauf vorbereiten und deine Liebsten 
absichern. So seid ihr füreinander da, wenn ihr nicht 
mehr füreinander da sein könnt.

versicherung.ge-be-in.de
Sorg jetzt vor!

Zentrale
Nordstraße 5 – 11
28217 Bremen
Telefon: 0421 - 38 77 666

Niederlassung
Lange Straße 63
27749 Delmenhorst
Telefon: 04221 - 13 869



Bei guter Musik lassen wir 
den VIFIT25 entspannt im 
FELIX ausklingen.

Jetzt haben Sie die Gelegenheit 
Ihre guten Gespräche zu 
vertiefen, ganz entspannt. 
Dazu gibt es leckere Speisen
a la Küchenchef und kühle 
Drinks. … chill out and over!

ABENDVERANSTALTUNG

GET TOGETHER!

Felix, Augustusplatz 1-3, Zentrum, Leipzig
Nur für geladene Gäste



10

Der Pionier volldigitalisierter  
Weiterbildung und Beratung
• Mehr Struktur für Ihre Beratung und den Vertrieb

• Spezialisiert auf Aus- und Fortbildung in der  
Immobilienbranche – geprüft und staatlich gefördert.

• Weiterbildungspflichten nach § 34c GewO  
ganz einfach und automatisch dokumentieren

Als Pionier der digitalen Aus- und Weiterbildung sowie der erfolgreichen Immobilien- 
vermittlung durch neueste Technologie, haben wir es uns zur Aufgabe gemacht,  
Menschen mit unserer neuen Art des Lernens zu begeistern – zeitlich und örtlich flexibel, 
dazu maximal effektiv. Das Beste daran: Als geprüfter Bildungsträger bieten wir Ihnen  
unsere Kurse bis zu 100 % staatlich gefördert an.

www.trainstone.de

Erfolg beginnt mit Wissen – 
digital, flexibel, staatlich gefördert! Jetzt informieren und 

Erstgespräch buchen!



PFLEGEIMMOBILIEN 
ALS DIREKTINVESTMENT

Werden Sie zum 
Verkaufsprofi für 

Pflegeimmobilien

Carestone Group GmbH | An der Börse 3 | 30159 Hannover
T: 0511 26152-0 | E: info@carestone.com | carestone.com

BIS ZU 10.000 € 
an Einkommensteuer für Ihre Kunden 

sparen!

• bis zu 15 % Investitionsrendite
• bevorzugtes Belegungsrecht – 

auch für Angehörige
• starker Steuerhebel dank degressiver AfA

Für Ihre Kunden eine profitable Kapitalanlage.
Für Sie die beste Möglichkeit, um Ihr Portfolio zu erweitern. VERTRIEBS

PARTNER WERDEN
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AUSSTELLER-LISTE

AUSSTELLER      STAND-
NUMMER PUNKTE

HFK1676 (andsafe AG) 29

Hanse Merkur Versicherungsgruppe 30

DAK- Gesundheit 31

HUSL.GOLD GmbH 32

BIG direkt gesund 33

Europa Lebensversicherung 34

Maklerkonzepte GbR 35

Abrekon GmbH 35

PRIMA Fonds Service GmbH 36

dipay GmbH 37

hendricks GmbH 38

Neodigital Versicherung AG 39

AUREUS Golddepot GmbH 40

BVSV Gewerbezentrum GmbH & Co. KG 41

experten- netzwerk GmbH  42

Waldenburger Versicherung AG 43

Oberösterreichische Versicherung AG 43

Finteachworld GmbH & Co. KG 44

DOMCURA AG 45

Bastanier & Schmelzer Rechtsanwälte 46

Continentale Krankenversicherung a.G. 47

fi nanzwelt - FW- Verlag GmbH 48

Vertriebsfi lm.de - Eine Marke der supersonic 
Group 

49

Blau direkt GmbH 50

Tjara GmbH 50

Sellestar - Eine Marke der Winvyn GmbH 51

WIP Maklerverbund 52

AUSSTELLER      STAND-
NUMMER PUNKTE

Vertrieb Deutschland.Immobilien GmbH 1

Care Concept AG 2

PFIF GmbH -Garntiertmehrbestand.de 3

IKK Classic 4

Osbach Vertriebs GmbH 5

SECHZEHN54 GmbH 6

Carestone Group GmbH 7

Trainstone Academy GmbH 8

DEURAG Deutscher Rechtsschutz- 
Versicherungs AG

9

HDH VVaG 10

GHV Darmstadt 11

Flixcheck GmbH 12

Anadi Financial Service GmbH 13

P & P Group GmbH 14

SkenData GmbH 15

SV Cube GmbH 16

Dialog Versicherungs AG 17

GE·BE·IN Versicherungen VVaG 18

GVO VVaG 19

DELA Lebensversicherung 20

R&R Consulting GmbH/Aurimentum 21

NÜRNBERGER Lebensversicherung AG 22

aruna GmbH 23

Hannoversche Lebensversicherung 24

Münchener Verein Versicherungsgruppe 25

kahado GmbH 26

Löffl  er Immobiliengruppe GmbH 27

Pfeff erminza Medien GmbH 28

   Name / Firma

1 Punkt 3 Punkte

Unterschrift Aussteller

Sammle 12 Activity-Punkte
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Teilnahmebedingung Tombola:
Die Teilnehmer zur Tombola müssen Makler / Vermittler und mindestens 18 Jahre alt sein. 
Sie müssen mindestens 12 Activity-Points sammeln. 

Aussteller            gekennzeichnet 3 Punkte / Aussteller          gekennzeichnet 1 Punkt 

Sie besuchen…
1. … die Aussteller und lassen sich die Felder auf Seite 13 in dem Prospekt gegenzeichnen 
 und sammeln so ihre Punkte. 

2. Vergessen Sie bitte nicht Ihren Namen unten rechts zu notieren!

3.  Die Tombola-Box steht am Info-Point, Stand 37! Lösen Sie bitte Seite 13 aus
diesem Prospekt und stecken Ihren Teilnahmeschein, einmal gefaltet, in die Tombola - Box.

Das sind die Grundvoraussetzungen zur Teilnahme!

Um ca. 17:15 Uhr beginnt die Ziehung 
der Gewinner im Vortragssaal 1.
Wenn ein Gewinner bei der Verlosung 
nicht anwesend ist, verfällt dessen 
Gewinnanspruch und es wird 
weiter gezogen!

Wir bedanken uns für die freundliche Unterstützung der Tombola bei…

TOMBOLA

Das sind die Grundvoraussetzungen zur Teilnahme!

Um ca. 17:15 Uhr beginnt die Ziehung 

Wenn ein Gewinner bei der Verlosung 
nicht anwesend ist, verfällt dessen 

diesem Prospekt und stecken Ihren Teilnahmeschein, einmal gefaltet, in die Tombola - Box.

Es warten viele 
hochwertige 

Preise auf Sie.



          

    

E F F E K T I V E R   
G K V - M A K L E R -  

S E R V I C E  

DAK-GESUNDHEIT  

PARTNERSCHAFTLICH   BUNDESWEIT  EINZIGARTIGE STRUKTUR 

EINFACHE 

ONLINEPROZES
SE FÜR          

BERATUNG UND 
ANTRAG 

 

ATTRAKTIVE 
VERGÜTUNG 

FÜR EINE 
ERFOLGREICHE 
VERMITTLUNG 

UNSERE 
MEHRLEISTUNG

EN SIND IHRE 

FINANZIELLEN 
SPIELRÄUME 

DAK-Vertriebspartner-Kompetenzteam 
Telefon: 07731 799 38 94 40 - Mo. bis Fr., 8 bis 16 Uhr 

E-Mail: partnervertrieb@dak.de 
Internet: www.dak de/dak-vertriebspartner 

 

W I R  F Ü R  S I E  

Fragen - Interesse?  Sie finden uns auf der VIFIT 2025 ! 
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